


PEMASARAN BISNIS MELALUI 

BLOG 

Dalam era persaingan 4.0 ini diperlukan sebuah 

strategi pemasaran yang baik untuk membuat sebuah bisnis 

sukses. Strategi pemasaran semacam apa yang baik 

digunakan untuk bisnis di era digital ini? Salah satu jawaban 

terbaiknya adalah Blog Marketing. Dewasa ini, memasarkan 

produk melalui blog sudah menjadi srategi pemasaran yang 

dianggap cukup jitu di berbagai jenis bisnis, terutama yang 

berbasis online. 

 

A. Alasan Pemilihan Blog sebagai alat marketing 

Untuk menggunakan strategi blog marketing dalam 

memasarkan produk tentu saja membutuhkan alasan yang 

kuat mengapa strategi ini layak untuk digunakan. Dibawah 

ini beberapa alasan yang harus diperhatikan: 

1. Blog Marketing Akan Menambah Pengunjung Website 

Blog bisnis merupakan bagian tak terpisahkan dari 

strategi pemasaran online. Dengan kata-kata kunci yang 

tepat, pengunjung website bisnis akan berkembang 

pesat.  Apabila konten blog menyelesaikan sebuah 

masalah yang sering dicari orang di Google, pembaca 

akan lebih terdorong untuk share artikel kita. Semakin 

banyak artikel kita di-share di media sosial, semakin 

tinggi kualitas SEO blog marketing kita. Ini tentunya 

akan meningkatkan pengunjung blog kita secara 

otomatis. 

 



2. Blog Marketing Dapat Mengubah Pengunjung Menjadi 

Pelanggan Potensial 

Dengan semakin banyaknya pengunjung ke website, 

semakin besar juga potensi pelanggan yang akan 

didapatkan, walaupun tidak 100% pengunjung akan 

pasti menjadi pelanggan. 

3. Blog Dapat Membangun Kredibilitas di Pasar Bisnis 

Pelaku usaha akan semakin mudah meraih kepercayaan 

dari konsumen, jika dilakukan secara konsisten dan 

efektif, kredibilitas pelaku usaha akan semakin kuat di 

mata konsumen, dan blog yang dibuat untuk 

mendisplay barang dagangan akan selalu dijadikan 

tujuan utama konsumen. 

4. Blog Dibaca Jutaan Manusia 

Data Quicksprout menunjukkan bahwa dari 240 juta 

jumlah blog yang ada setidaknya terdapat 329 juta 

orang yang membaca blog. Minat tinggi orang membaca 

blog ini membuat kita mempunyai kesempatan tinggi 

untuk memasarkan blog kita. 

 
via Quicksprout 

 



5. Blog tidak mahal atau sehat bagi budget 

Pengunjung lebih menyukai blog daripada iklan yang 

dipajang di Internet. Buktinya menurut infografis 

Quicksprout, 70% pembaca mengenal produk dari 

sebuah perusahaan melalui blog, bukan iklan: 

 
via Quicksprout 

Faktanya kuat. Selain itu blog akan meningkatkan 

konsumen secara organik dan lebih murah.  

 

B. Tips Untuk Membuat Blog Lebih Menarik 

Berikut ini adalah potongan tips yang dibagikan oleh 

wix sebuah perusahaan yang sukses lewat blognya. 

Semenjak tips ini dibagikan  melalui blog mereka 

menjadi viral hingga sekarang : 

1. Tulis Konten Blog yang Beragam 

Dengan  menulis konten yang beragam dapat 

meningkatkan traffic. Buatlah berbagai jenis tulisan 

seperti tulisan “how to”, “list” artikel hingga 

“feature” artikel yang berbobot. Keberagaman jenis 



tulisan diyakini penting karena setiap pembaca 

memiliki kecenderungan yang berbeda dalam 

membagikan konten-konten tersebut dalam waktu-

waktu tertentu. 

Ini adalah contoh How-To Post yang menjelaskan 

cara membuat blog bisnis online dengan langkah 

praktis. 

 
2. Kekinian 

Untuk menarik pembaca, tentunya kita tidak ingin 

menulis artikel yang membosankan dan ‘jadul’. 

Tulislah topik-topik yang sedang hangat 

diperbincangkan atau terkini, sehingga pembaca 

tertarik untuk share artikel kita ke akun media sosial 

mereka. 

 

 

 

 

 

 

 

 



3. Gunakan Headlines yang Menggoda 

Headline memiliki peranan yang vital dalam blog 

marketing karena seringkali headline menjadi 

penentu dibaca atau tidaknya sebuah blog. 

Meskipun isi sebuah tulisan berkualitas, jika 

headline tidak cukup menarik untuk diklik, maka isi 

tulisan tersebut akan menjadi percuma. 

 
4. Gunakan Video, Gambar, dan Infografis 

Semakin beragam konten visual di dalam sebuah 

blog, akan semakin menarik bagi berbagai 

pengunjung untuk membagi konten tersebut. 

Beberapa orang menyukai informasi dari video, 

infografis atau hanya gambar saja, oleh karena itu 

konten visual yang beragam ini akan 

mengakomodasi pembaca blog kita yang juga 

memiliki preferensi yang beragam. 

 

 

 



5. Kenali Pembaca Kita 

Meneliti pembaca blog kita merupakan langkah 

yang krusial dalam menentukan topik sebuah 

tulisan.  

Goggle Analytics dapat menjadi tools yang berguna 

untuk ini. Dari Google Analytics, kita bisa melihat 

umur, jenis kelamin, dan interest dari pembaca kita, 

informasi ini sangat membantu untuk menentukan 

jenis tulisan yang cocok untuk pembaca. 

 
Tulisan tersebut akan semakin sempurna dan 

berguna bagi pembaca jika kita mampu membaca 

dengan cermat kebutuhan, permasalahan atau 

concern mereka. Dengan begitu, loyalitas mereka 

terhadap produk kita akan terjaga. 

 

Selain beberapa tips tentang isi konten seperti yang sudah 

dijelaskan diatas, ada beberapa unsur dari blog yang bisa 

dikembangkan agar blog lebih menarik, seperti: 

1. E-mail Newsletter 

Untuk menarik pembaca kembali ke blog kita, cara 

paling ampuh adalah dengan membagikan e-mail 

mingguan kepada mereka. Misalnya dengan 

memberikan e-mail berisi konten yang terbaik dalam 

minggu tersebut. Dengan demikian pembaca akan 



tertarik untuk klik dan kembali ke blog kita untuk 

membacanya. 

 
Oleh karena itu, ingat untuk selalu menyertakan pilihan 

langganan blog melalui e-mail newsletter yang mudah 

terlihat tapi tidak mengganggu pembaca. Email masih 

diyakini menjadi penghubung yang efektif antara 

pembaca dengan konten blog terutama dalam bisnis. 

2. Desain Blog 

Kompetensi sebuah perusahaan bisa secara cepat dinilai 

oleh pembaca dari desain website atau blog mereka. 

Oleh karena itu jangan anggap remeh desain blog dalam 

website kita. Navigasinya harus mudah, desainnya 

jangan memusingkan pembaca agar mereka betah 

berselancar di blog kita. 

 

 



3. Selalu Ladeni Pembaca 

Setiap komentar atau pertanyaan yang ada di laman 

blog kita haruslah dijawab karena interaksi semacam itu 

yang membantu pertumbuhan traffic blog kita. Dengan 

selalu berinteraksi dengan pembaca, mereka akan 

merasa dianggap, didengar  dan dihargai sebagai 

pengunjung. Meskipun kita tidak selalu bisa menjawab 

dengan sempurna. Jangan khawatir, karena yang 

terpenting adalah komunikasi yang terjalin dari blog 

tersebut. 

4. Menjadi Blogger Tamu (Guest Blogging) 

Dengan menjadi blogger tamu di media yang 

berhubungan platform bisnis yang kita geluti, itu dapat 

membuka jalan peningkatan traffic ke website kita. 

Dengan kita menulis konten berkualitas sebagai penulis 

tamu dan menyisipkan beberapa konten relevan dari 

website kita (sertakan link yang menuju ke website kita), 

itu akan meningkatkan peluang pengunjung untuk 

datang ke website kita. 

 



5. Share Buttons 

Semakin banyak orang yang sharing artikel kita, semakin 

tinggi kualitas SEO, dan semakin tinggi pula pengunjung 

yang masuk ke blog kita. Jadi blog kita harus 

menyediakan social share buttons yang mudah terlihat 

dan tidak menyulitkan pembaca dalam berbagi konten. 

Kemudahan itu merupakan kunci semakin luas atau 

tidaknya distribusi konten blog kita. 

 
Seperti halnya desain website, share button yang 

menyulitkan atau tidak praktis akan membuat pembaca 

segan dan malas untuk membagikan konten kita ke 

media sosial mereka. 

6. Tentukan Fokus Blog 

Fokus blog atau yang biasa disebut niche, penting untuk 

ditentukan semenjak awal karena ini akan menentukan 

konsistensi identitas dari blog kita di mata pembaca. 

Tulislah hal-hal yang kita kuasai dengan baik. Jika 

mendapatkan topik yang asing, pelajarilah terlebih 

dahulu secara mendalam sebelum menulisnya. 

7. Pertimbangkan Penggunaan Tautan 

Tautan masih menjadi faktor yang paling penting dalam 

algoritma penentuan peringkat oleh Google. Lebih jauh 

lagi, akan sangat baik ketika kita dapat memasukkan 

internal links (tautan konten-konten di dalam website 

kita) di setiap tulisan kita.  



8. Bagikan Konten Gratis 

Semua orang menyukai barang gratis, apalagi jika yang 

gratis itu berkualitas tinggi. Contoh konten gratis 

tersebut bisa kita bagikan dalam bentuk eBook, 

infografis, panduan lengkap, atau data mengenai sebuat 

riset. Dengan begitu, kredibilitas kita akan terus terjaga 

bahkan meningkat.  

9. Ukur Performa Blog 

Untuk mengetahui seberapa efektif blog marketing 

yang dilakukan, kita dapat melihat performa setiap 

tulisan menggunakan tools seperti Google Analytics. 

Dengan menggunakan Google Analytics, kita bisa 

mengetahui jeni artikel apa yang menarik pembaca ke 

blog kita, demografi pembaca, dan waktu yang tepat 

untuk posting artikel kita. Dengan informasi seperti ini, 

kita akan mengetahui hal apa saja yang perlu 

ditingkatkan dan dipertahankan. 

10. Undang Pembaca Untuk Menulis 

Engagement merupakan hal yang sangat penting dalam 

menjalin hubungan, terutama pembaca yang bisa jadi 

merupakan pelanggan potensial kita. Undang 

pengunjung/pembaca blog kita untuk menulis di blog 

tersebut sehingga ketika tulisannya terbit, mereka 

dapat menjadi “agen” penyebaran konten secara lebih 

luas lagi. Hal ini penting karena akan sangat baik untuk 

menjaga hubungan dalam jangka panjang. 

11. Blog Harus Mobile-Friendly 

Jika blog kita tidak mobile-friendly sementara memiliki 

konten yang baik mengenai produk kita, akan tetap sulit 

bagi kita untuk menarik pembaca. 


	COVER BLOG-1.pdf
	Page 1

	Cara Pemasaran Bisnis Melalui Blog

